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REGIONAL SALES MANAGER

Posted on 6 oktober, 2021

Company Name Coloplast
Location Stockholm
Job Description

Ar du en affdrsorienterad férséliningschef som trivs med att arbeta och ansvara fér att uppnd regionens
forsaliningsmal tillsammans med ditt team? Vill du vara en del av ett branschledande medicintekniskt
foretag som stravar efter att gora en skillnad for ménniskor med intima vardbehov? Da kan rollen som
var Regional Sales Manager vara helt ratt for dig. Valkommen med din ansékan!

For rollen som Regional Sales Manager sOker vi nu en person som trivs med att skapa och utveckla
affarer i nara samarbete med kunder inom foéretagets tva affarsomraden, stomi och kontinens.
Tillsammans med marknadsavdelningen sakerstalla att ni har ratt verktyg och planer for att uppna
satta affarsmal. Med tydliga affarsplaner, vilka innehaller strategier och aktiviteter, driva
forsaljningsutvecklingen i regionen och se till att Territory Manager éverskrider sina uppsatta mal. Du
blir ansvarig for att skapa distrikts- och aktivitetsplaner och ar delaktig i upphandlingsaktiviteter inom
regionen. En stor del av tjansten handlar om att coacha och utveckla Territory Managers inom
Solution Selling. Du blir ytterst ansvarig for den regionala férsaljningen.

Du ingar i ett saljteam som leds av Head of Sales samt tva Regionala férsaljningschefer. Du kommer
att rapportera till Head of Sales och vara en viktig del av den lokala kommersiella ledningsgruppen.

Din roll som Regional Sales manager

e Implementera saljplanering och strategisk affarsutveckling inom regionen.

» Stodja och utveckla Territory Managers under genomférandet av planerna fér att na varje
distrikts forsaljningsmal.

 Tillsammans med den andra Regional Sales Manager, ansvara for saljtraning vid saljmaéten.

» Ansvara for att satta och félja upp pa mal samt optimera anvandningen av CRM-systemet.

e Arbeta tillsammans med den andra Regional Sales Manager fér att planera och prioritera
saljaktiviteter och sakerstalla anpassning i regionen

» Supportera den egna regionens aktiviteter vid franvaro samt vid viktiga méten.

e Utveckla och underhalla produktiva tvarfunktionella relationer for att dela kunskap och utnyttja
synergier inom organisationen
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Kvalifikationer

» Kandidatexamen, MBA eller motsvarande arbetserfarenhet

Minst 3 ar som forsaljningschef (dnskvart inom det medicinska omradet).

Dokumenterat framgangsrika saljresultat

Erfarenhet av coaching och Solution Selling

Bra férstaelse for klinisk och teknisk produktkunskap

Flytande svenska och engelska i tal och skrift

Goda Kunskaper i Microsoft Office inklusive Word, Excel och PowerPoint och CRM-system.

Vi ser det som meriterande med erfarenhet fran sjukvarden, apotek- och grossistleden samt att ha
arbetat med upphandlingar inom offentlig sektor.

Den vi séker ar en relationsbyggare av rang, du skapar och uppratthaller langsiktiga relationer bade
internt och externt. Personliga egenskaper vi vardesatter ar formaga och kunskap att stodja,
utveckla och se potential hos individer. Vidare ar du duktig pa att planera och strukturera ditt arbete
for att nd uppsatta mal och deadlines i tid. For att lyckas i rollen ska du vara ambitiés med fokus pa
foretagets basta och ha motivationen att hdja ribban fér att vinna. Du skall brinna for att hjalpa
kunderna med deras utmaningar och genom ditt arbete leverera mervarden till dem och
patienterna. Du ska vara driven i din personlighet men anda édmjuk, empatisk och respektfull och du
ar en lagspelare som uppskattar fordelarna med effektivt samarbete mellan kollegor. Du ska leva
efter Coloplasts varden, passion, narhet, respekt och ansvar. Vi hoppas att du som séker vill
utvecklas langsiktigt tillsammans med oss!

| denna rekrytering samarbetar vi med Moveup Consulting. Vid fragor gallande tjansten kontakta
rekryteringskonsult, Anna Kruger, pa telefon 0707 25 73 96.

Valkommen med din ansékan, senast den 27 oktober, via e-post: anna kruger@moveup.se

Genom att skicka din ansékan ger du ocksa ditt samtycke till att vi lagrar dina personuppagifter,
inklusive CV & personligt brev samt att vi ager rattigheten att dela dessa uppgifter med tredje part (var
uppdragsgivare). Samtycket kan du aterkalla nar du vill

Om foretag
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Coloplast ér en framgdngsrik dansk koncern sedan 1957, som utvecklar, tillverkar och marknadsfoér
medicintekniska produkter inom affarsomradena stomi-, urologi- och kontinensvard samt sar- och
hudvard fér en global marknad. Coloplast utvecklar produkter och tianster som underlattar livet for
manniskor med mycket personliga och privata medicinska tillstand. | nara samarbete med de
mdadnniskor som anvdander vara produkter skapar vi lésningar som dr kansliga for deras individuella
behov. Vi kallar detta intim sjukvard. Coloplast Sverige AB dr ett dotterbolag baserat i Kungsbacka
strax séder om Goteborg med en omsattning pd cirka 430 miljoner SEK och marknadsledande pa flera
omraden. Dotterbolaget har funnits pa den svenska marknaden i artionden och har en stark position
med héga ambitioner att 6ka tillvaxten i framtiden. www.coloplast.se

Consultant Name Anna Kruger
Consultant Number 0707 - 25 73 96

Consultant Email anna kruger@moveup.se

Cosultant Linkdin https.//www.linkedin.com/in/anna-krsC3%BCger-b593283/




