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DISTRIKTSCHEF TILL ANDREAS STIHL NORDEN

Posted on 8 september, 2021

Company Name Andreas STIHL
Location Ostergétland
Job Description

Andreas STIHL Norden s6ker en affarsdriven distriktschef med placering i
Ostergétland/Smaland.

Vi séker nu en driven och erfaren saljare, med bred affarsforstaelse, till distrikt Ostergdtland/Ostra
Smaland. Du kommer att arbeta med marknadens mest spannande varumarke och mycket
konkurrenskraftiga produkter inom motorsagar, réjsagar och grasklippare.

Din framsta uppgift ar att utveckla forsaljningen och skapa langsiktiga affarsrelationer med vara
kunder, som ar professionella aterforsaljare samt deras slutkunder. Tillsammans med STIHL
aterforsaljare i distriktet utvecklar du kopupplevelsen samt god eftermarknadsservice dar vara
gemensamma slutkunder moéter varumarket STIHL.

Du sakerstaller en bred representation av vart sortiment i butiken, inspirerar till saljframjande
lésningar och utvecklar ditt distrikt avseende varumarkesefterlevnad, produktrepresentation,
saljkompetens och formaga bland dina kunder.

Du planerar dina veckor och driver saljprocesser sjalvstandigt.

Rollen innebar

e Att vara en god STIHL varumarkesambassador

e Genom hog narvaro hos vara aterforsaljare utveckla framgangsrika STIHL butiker

» Ge rad och service till vara aterforsaljare kring hur de kan bast utveckla sin STIHL affar

e Tillsammans med aterférsaljare planera for kompetensutveckling inom produktkunskap, salj-
och teknisk service genom STIHL Academy

» Bearbetning av befintliga och nya kunder i syfte att optimera STIHL marknadsnarvaro

» Stddja och arbeta efter foretagets strategi och marknadsplan

Sjalv utforma och arbeta efter lokal forsaljningsplan, i enlighet med etablerade saljcykler

Lépande rapportera alla kundkontakter i féretagets CRM system

Planera god kdpupplevelse i butik genom att etablera och uppratthalla STIHL butiksinredning

Utfora massor/aktiviteter mot aterférsaljare och slutkunder
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e Produktutbildning, provkérning och saljtraning med aterférsaljare

Din profil

For att trivas och lyckas i rollen tycker du om att arbeta sjalvstandigt under eget ansvar och du
samarbetar aven garna med dina kollegor. Du kan effektivt strukturera ditt arbete och du har latt fér
att mota manniskor pa ett positivt satt. Vi tror att det ar en férdel om du tidigare har jobbat mot
aterférsaljare och tycker att det ar givande och att du har ett genuint intresse fér teknik. Du har aven
ett val utvecklat affarssinne som omfattar bland annat radgivande forsaljning, butiksutformning,
slutkundsfdrstaelse och varumarkesbyggnad i praktiken. Du vill alltid hitta den optimala "vinn-vinn"
lésningen for aterférsaljaren och STIHL och motiveras av att géra affarer. Som person ar du lugn och
féortroendeingivande. Du har férmagan att arbeta proaktivt, du ligger alltid steget fore kund, och du
har hég arbetsmoral.

Vi soker dig som

* Har minst 3 ars erfarenhet av férsaljning mot aterforsaljare i butik alternativt sjalv varit verksam
inom butik/fackhandel

« Ar tydligt affarsmassig, resultatinriktad och samtidigt ddmjuk

Alskar att bygga langsiktiga kundrelationer

Har ett tekniskt intresse och ar praktiskt lagd

Har en utvecklad och god ekonomisk forstaelse

Har formaga att komma till avslut pa egen hand

Har mycket god formaga att arbeta sjalvstandigt och i grupp

Flytande kunskaper i svenska och engelska i tal och skrift ar ett krav

Du erbjuds

Du blir en del av ett féretag med ett starkt varumarke och medarbetare i ett team som uppmuntrar,
uppskattar och respekterar varandra. Vi ar saljorienterade med stor tillvaxt och ar under standig
utveckling.

Du erbjuds ett sjalvstandigt arbete, med frihet under ansvar och manga kundkontakter. Vi erbjuder
dig attraktiv lon, provision, friskvardsbidrag samt tjanstepension.

Tjansten ar pa heltid med start sa snart som maojligt, enligt dverenskommelse. Vart huvudkontor
ligger i Stenkullen strax utanfor Géteborg.

Vi ser garna att du bor i Ostergétland/Ostra Smaland, du utgar fran hemmet och tjanstebil ingar.
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Ansokan

| denna rekrytering samarbetar Andreas STIHL med Moveup Consulting. Vid fragor gallande tjansten
kontakta rekryteringskonsult Annie Sjélund Telefon 0733-602984

Vanligen skicka din ansékan i form av CV samt personligt brev till annie.sjolund@moveup.se

Genom att skicka din ansékan ger du ocksa ditt samtycke till att vi lagrar dina personuppgifter,
inklusive CV & personligt brev samt att vi Gger rattigheten att dela dessa uppgifter med tredje part (var
uppdragsgivare). Samtycket kan du daterkalla ndr du vill.

Varmt valkommen med din ansékan!

Om foretag

Andreas Stihl Norden ir ett heligt dotterbolag till familjeforetaget Andreas Stihl AG & CO i Waiblingen, Tyskland.

STIHL erbjuder maskiner och produkter for tradgard, skog och gronytor. Via certifierade aterforsaljare tillhandahalls bland annat
batteridrivna tridgardsmaskiner som robotgrisklippare, hicksaxar och gristrimmers samt hogtryckstvittar, kraftfulla motorsagar,
rojsagar och smarta losningar for saval konsumenter som professionella anvindare.

STIHL 4r en global koncern med kvalitet och sikerhet som ledord och arhetar for att bhidra till en mer héllbar framtid. Koncernen har
omkring 18 200 medarbetare och omsatte 4,58 miljarder euro ar 2020. Det nordiska huvudkontoret finns i Sverige med verksamhet i
Norge, Danmark och Finland.

Lis mer pa www.stihl.se
Consultant Name Annie Sjolund
Consultant Number 0733-602984

Consultant Email annie.sjolund@moveup.se

Cosultant Linkdin https.//www.linkedin.com/in/annie-sj%C3%B6lund-8997048a/
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